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1. REFRESH 

Tabela zawiera dane dotyczące sprzedaży, która została zaplanowana oraz zrealizowana w danych miesiącu 

przez konkretną grupę handlowców. Wartości są pobierane z dokumentów sprzedaży. 

 

 

Rysunek 1 - Refresh Excel 

 

  

Rysunek 2 - Refresh Excel 

 

 

Rysunek 3 - Refresh Excel 

 

Jeżeli w danym miesiącu istnieją otwarte zlecenia sprzedaży (nie utworzono z nich faktury sprzedaży), to 

wartości tych zleceń są przeliczane i wyświetlane w grupie Sales order. 

 

Rysunek 4 - Refresh Excel 

Zrealizowana sprzedaż 

Zaplanowana sprzedaż 

Rok oraz miesiąc 

Podsumowanie półrocza 
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Przed przystąpieniem do analizy wyświetlanych wartości w tabeli należy nacisnąć przycisk Refresh, który 

odświeży wyświetlane dane. 

Wartości, które są wyświetlane dla każdej grupy handlowej są przeliczane między innymi na podstawie danych 

zawartych w Oknie definiowanym przez użytkownika w programie SAP Business One. 

 

Rysunek 5 - Okna definiowane przez użytkownika SAP Business One 
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Rysunek 6 - Planning percent SAP Business One 
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2. CONTROL GRAPH P-MP 

W zakładce Control graph P-Mp Excel znajduje  tabela, która zawiera informacje o zaplanowanej oraz 

zrealizowanej sprzedaży na konkretne półrocze. Jeżeli dany miesiąc posiada otwarte zlecenia sprzedaży to 

wartości tych zleceń są wyświetlane w kolumnie Sales order. Dane do tabeli są pobierane z dokumentów 

sprzedaży. 

 

Rysunek 7 - Control graph P-Mp Excel 

Informacje z tabeli są zrzucone na wykres liniowy, który ilustruje dotychczasową i zaplanowaną sprzedaż oraz 

przeliczone wartości z otwartych zleceń sprzedaży. 

 

Rysunek 8 - Control graph P-Mp Excel 

Przed przystąpieniem do analizy wyświetlanych danych wartości w tabeli należy nacisnąć przycisk Get percent, 

który uaktualni wyświetlane dane. 

Wartości, które są wyświetlane dla każdej grupy handlowej są przeliczane między innymi na podstawie danych 

zawartych w Oknie definiowanym przez użytkownika w programie SAP Business One. 
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Rysunek 9 - Okna definiowane przez użytkownika SAP Business One 

 

 

 

Rysunek 10 - Planning percent SAP Business One 
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2.1 DOSTĘPNE FILTRY  

1. Group of commodity – grupa materiałów 

 

Rysunek 11 - SAP Business One 

2. Name of trade partner – nazwa partnera handlowego 

 

Rysunek 12 - SAP Business One 
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3. NOK EXECUTING S-P L3 

Tabela zawiera informacje o sprzedaży w ciągu zaplanowanego półrocza. Dane są grupowane według grup 

towarowych B2B z poziomu drugiego oraz trzeciego. 

Przed przystąpieniem do analizy sprzedaży należy ustawić odpowiedni okres, który obejmuje tylko zamknięte 

miesiące oraz nacisnąć przycisk Set control – closed, który odświeży oraz pogrupuje dane według stanu 

realizacji sprzedaży, na podstawie zamkniętych miesięcy. Ustawienie złego okresu uniemożliwi wykonanie 

prawidłowej analizy sprzedaży, gdyż dane będą nieprawidłowo wyświetlane. 

 

Rysunek 13 - NOK Executing S-P L3 Excel 

 

 

Rysunek 14 - NOK Executing S-P L3 Excel 

 

Realizacja zaplanowanej sprzedaży może przyjąć dwa statusy:  

1. OK – Dotychczasowa sprzedaż przewyższyła zaplanowaną. 

 

Rysunek 15 - NOK Executing S-P L3 Excel 

2. NOK – Dotychczasowa sprzedaż jest mniejsza od zaplanowanej 
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Rysunek 16 - NOK Executing S-P L3 Excel 

 

3.1 DOSTĘPNE PRZYCISKI  

1. Set control – cumulative – pobiera dane dotyczące sprzedaży oraz ustawia status realizacji sprzedaży 

na podstawie zaplanowanej na całe półrocze sprzedaży. 

 

Rysunek 17 - NOK Executing S-P L3 Excel 

Dana grupa towaru nie zrealizowała zaplanowanej sprzedaży, ponieważ algorytm Set control – cumulative 

ustawił status realizacji sprzedaży na podstawie całego półrocza. Natomiast trzy miesiące wciąż są otwarte 

(posiadają otwarte zlecenia sprzedaży). 

2. Set control – closed - pobiera dane dotyczące sprzedaży oraz ustawia status realizacji zaplanowanej 

sprzedaży według zamkniętych miesięcy (do wszystkich zleceń sprzedaży z danego miesiąca zostały 

wystawione faktury sprzedaży). 

 

Rysunek 18 - NOK Executing S-P L3 Excel 

Dana grupa towaru zrealizowała zaplanowaną sprzedaż oraz uzyskała status OK, ponieważ algorytm Set control 

– closed ustawił status realizacji sprzedaży na podstawie zamkniętych miesięcy, które nie posiadają 

zamkniętych zleceń sprzedaży. 
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3.2 DOSTĘPNE F ILTRY 

1. Name of trade partner – nazwa partnera handlowego 

 

Rysunek 19 - SAP Business One 

  



 
11 

4. NOK EXECUTING S-P L3 BY REP 

Tabela zawiera informacje o sprzedaży na konkretne półrocze. Dane są grupowane według grupy handlowców 

oraz grup towarowych B2B z drugiego i trzeciego poziomu. 

Przed przystąpieniem do analizy sprzedaży należy ustawić odpowiedni okres, który obejmuje tylko zamknięte 

miesiące oraz nacisnąć przycisk Set control – closed, który odświeży oraz pogrupuje dane według stanu 

realizacji sprzedaży, na podstawie zamkniętych miesięcy. 

 

 

Rysunek 20 - NOK Executing S-P L3 by Rep Excel 

 

 

Rysunek 21 - NOK Executing S-P L3 by Rep Excel 

 

4.1 DOSTĘPNE PRZYCISKI 

1. Set control – cumulative – pobierz dane dotyczące sprzedaży oraz ustaw status realizacji sprzedaży na 

podstawie zaplanowanej na całe półrocze sprzedaży. 

Grupa handlowa 

Sprzedawca 

Realizacja 

zaplanowanej 

sprzedaży 

Rok oraz miesiąc 
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Rysunek 22 - NOK Executing S-P L3 Excel 

Dana grupa towaru nie zrealizowała zaplanowanej sprzedaży, ponieważ algorytm Set control – cumulative 

ustawił status realizacji sprzedaży na podstawie całego półrocza. Natomiast trzy miesiące wciąż są otwarte 

(posiadają otwarte zlecenia sprzedaży, z których nie utworzono faktur sprzedaży). 

2. Set control – closed - pobierz dane dotyczące sprzedaży oraz ustaw status realizacji zaplanowanej 

sprzedaży według zamkniętych miesięcy (do wszystkich zleceń sprzedaży z danego miesiąca zostały 

wystawione faktury sprzedaży). 

 

Rysunek 23 - NOK Executing S-P L3 Excel 

Dana grupa towaru zrealizowała zaplanowaną sprzedaż oraz uzyskała status OK, ponieważ algorytm Set control 

– closed ustawił status realizacji sprzedaży na podstawie zamkniętych miesięcy, które nie posiadają 

zamkniętych zleceń sprzedaży. 

4.2 DOSTĘPNE F ILTRY 

1. Name of trade partner – nazwa partnera handlowego 

 

Rysunek 24 - SAP Business One 

2. Representative – grupa handlowa 
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Rysunek 25 - Dane podstawowe Partnera Handlowego SAP Business One 
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5. PH BY REP 

Tabela zawiera informacje o sprzedaży, które zostało zaplanowane oraz zrealizowane na konkretne półrocze. 

Dane są grupowane według grupy handlowców oraz partnerów handlowych. 

Przed przystąpieniem do analizy sprzedaży należy ustawić odpowiedni okres, który obejmuje tylko zamknięte 

miesiące oraz nacisnąć przycisk Set control – closed, który odświeży oraz pogrupuje dane według stanu 

realizacji sprzedaży, na podstawie zamkniętych miesięcy. Ustawienie złego okresu może spowodować 

nieprawidłową analizę sprzedaży. 

 

 

Rysunek 26 - PH by Rep Excel 

 

Rysunek 27 - PH by Rep Excel 

 

5.1 DOSTĘPNE PRZYCISK I  

1. Set control – cumulative – pobiera oraz ustawia status realizacji sprzedaży na podstawie zaplanowanej 

na całe półrocze sprzedaży. 

 

Rysunek 28 - PH by Rep Excel 
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Dana grupa handlowa nie zrealizowała zaplanowanej sprzedaży, ponieważ algorytm Set control – cumulative 

ustawił stan realizacji sprzedaży na podstawie całego półrocza. Natomiast trzy miesiące wciąż są otwarte 

(posiadają otwarte zlecenia sprzedaży). 

2. Set control – closed - pobiera dane dotyczące sprzedaży oraz ustaw status realizacji zaplanowanej 

sprzedaży według zamkniętych miesięcy (do wszystkich zleceń sprzedaży z danego miesiąca zostały 

wystawione faktury sprzedaży). 

 

Rysunek 29 - PH by Rep Excel 

Zaznaczona grupa handlowa zrealizowała zaplanowaną sprzedaż, ponieważ algorytm Set control – closed 

ustawił stan realizacji sprzedaży na podstawie zamkniętych miesięcy, które nie zawierają otwartych zleceń 

sprzedaży. 

5.2 DOSTĘPNE FILTRY  

1. BP ABC analysis – klasyfikacja partnerów handlowych 

 

Rysunek 30 - Dane podstawowe Partnera Handlowego SAP Business One 
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6. PH  

Tabela zawiera informacje o sprzedaży na konkretne półrocze. Dane są grupowane po partnerach handlowych. 

Przed przystąpieniem do analizy sprzedaży należy ustawić odpowiedni okres, który obejmuje tylko zamknięte 

miesiące oraz nacisnąć przycisk Set control – closed, który odświeży oraz pogrupuje dane według stanu 

realizacji sprzedaży, na podstawie zamkniętych miesięcy. Ustawienie złego okresu spowoduje nieprawidłowe 

wyświetlenie stanu realizacji planowanej sprzedaży. 

 

 

Rysunek 31 - PH Excel 

 

 

Rysunek 32 - PH Excel 

 

 

Rysunek 33 - PH Excel 
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6.1 DOSTĘPNE PRZYCISKI 

1. Set control – cumulative – pobiera dane oraz ustawia status realizacji sprzedaży, która została 

zaplanowana na całe półrocze. 

 

Rysunek 34 - PH by Rep Excel 

Dana grupa handlowa nie zrealizowała zaplanowanej sprzedaży, ponieważ algorytm Set control – cumulative 

ustawił stan realizacji sprzedaży na podstawie całego półrocza. Natomiast trzy miesiące wciąż są otwarte 

(posiadają otwarte zlecenia sprzedaży). 

2. Set control – closed - pobiera dane dotyczące sprzedaży oraz ustawia status realizacji zaplanowanej 

sprzedaży według zamkniętych miesięcy (do wszystkich zleceń sprzedaży z danego miesiąca zostały 

wystawione faktury sprzedaży). 

 

Rysunek 35 - PH by Rep Excel 

Dana grupa handlowa zrealizowała zaplanowaną sprzedaż, ponieważ algorytm Set control – closed ustawił stan 

realizacji sprzedaży na podstawie zamkniętych miesięcy. 
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7. NOK P-MP 

W zakładce znajduje się tabela, która zawiera kolumnę z zaplanowaną przez handlowców sprzedażą oraz 

kolumnę z zaplanowaną przez menadżera sprzedażą. Dane są pogrupowane po grupach towarowych B2B z 

poziomu drugiego oraz trzeciego. 

 

Rysunek 36 - NOK P-Mp Excel 

Jeżeli sprzedaż, która została przygotowana przez handlowca jest mniejsza od zaplanowanej przez menadżera 

to grupa ma status NOK. 

 

Rysunek 37 - NOK P-Mp Excel 

Jeżeli sprzedaż, która została przygotowana przez handlowca jest większa od zaplanowanej przez menadżera 

lub plan sprzedaży przez menadżera nie jest zdefiniowana to grupa ma status OK. 

 

Rysunek 38 - NOK P-Mp Excel 
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7.1 DOSTĘPNE FILTRY  

1. Month fiscal – miesiąc fiskalny  

a. jeżeli jest to zlecenie sprzedaży to data jest pobierana z daty dostawy 

 

Rysunek 39 - Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

b. jeżeli dokument sprzedaży nie jest zleceniem sprzedaży to data jest pobierana z daty 

dokumentu 

 

Rysunek 40 - Faktura sprzedaży SAP Business One 

2. Representative – grupa handlowa 

 

Rysunek 41 - Dane podstawowe Partnera Handlowego SAP Business One 

7.2 DOSTĘPNE PRZYCISKI  

1. Set – aktualizuje status planowanej sprzedaży na podstawie porównania sprzedaży zaplanowanej przed 

handlowców oraz przez menadżera.  
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8. AC CONTROL EXECUTING 

W zakładce znajduje się tabela, w której wyświetlane są grupy towarowe oraz plan realizacji zaplanowanej 

sprzedaży.  

 

Rysunek 42 - AC Control Executing Excel 

 

Aktywności, które zostały przypisane do danej grupy towarowej są wcześniej definiowane i przypisywane w 

programie DTL SCHEDULER, który jest dostępny na pulpitach zdalnych:  

• remote.rmgastro.pl  

• remote.rmgastro.cz 

 

 

Rysunek 43 - Skrót do programu DTL SCHEDULER 
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9. POZOSTAŁE KOLUMNY  

Kolumny, które nie zostały użyte do przedstawionych powyżej tabel przestawnych mają charakter informacyjny 

i nie powinny zostać dodane do gotowych tabel. Dodanie dodatkowych kolumn może spowodować zaburzenie 

działania tabel przestawnych.  

Aby wyświetlić dane z pozostałych kolumn należy nacisnąć dwukrotnie w komórkę z wyświetloną wartością, 

która należy do tabeli przestawnej. 

 

Rysunek 44 – Tabela przestawna Excel 

 

 

 

Rysunek 45 - Szczegóły Excel 
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